Mer 10/12/2014

Quoti

il Eﬂ:to

1ano

Estrafto da pag. 12

TICKET RESTAURANT 1 tagliandi che sostituiscono
la mensa aziendale ormai sono diventati una
moneta parallela. In mano a pochi grandi gruppi

IL PASTO E BUONO
MA NON PER TUTTI

diCarlo Di Foggia
ella guerra
dei “buo-
ni”, sonoin
pochi a
vincere. Quello dei ticket
che sostituiscono la
mensa aziendale ¢ un
mercato da2,7 miliardie
zero controlli: tra giganti
stranieri e arrembanti
italiani, Stato e privati
incassano i frutti di una
battaglia legale a colpi di
ribassi tra le societa che
emettono i tagliandi, ve-
ra e propria moneta pa-
rallela usata per compra-
re di tutto. In mezzo, ci
sono 2,5 milioni di lavo-
ratori (900 mila statali) e
oltre 120 mila ristoratori
esasperati dalle commis-
sioni, fino al 15 per cen-
to.
L’ultimo regalo ha tam-

ponato i malumori. La
potente federazione de-
gli esercenti, con il sup-
porto della societa di
lobby Cattaneo Zanetto
(che assiste anche socie-
ta emettitrici) ha ottenu-
to la defiscalizzazione fi-
no a 7 euro per il buono
pasto (fermaa 5,29 da15
anni), grazie a un emen-
damento Pd alla legge di
Stabilita. Un aiuto alle
aziende che non entusia-
sma gli esercenti. “Vale
solo per quello elettroni-
€o - spiega un ristoratore
- Il valore nominale dei
buoni salira e cosi anche
l'importo della commis-
sione”. In Francia, dove
¢ stato inventato, non
supera il 3 per cento. In
Italia, grazie alla doppia
aliquota Iva, le societa
guadagnano prima an-
cora di chiedere I'aggio

airistoratori (45 centesi-
mi su 5 euro), il mercato
continua a crescere. Fi-
nora il matrimonio d'in-
teresse tra Anseb, l'asso-
ciazione di categoria de-
gli emettitori, e i ristora-
toridella Fipe, hafrenato
la rivolta. La paura di es-
sere tagliati fuori da un
settore che assicura pur
sempre una clientela fis-
sa ha fatto il resto.

COME PER | COLOSSI
pubblici, anche nel pri-
vato per ottenere i con-
tratti migliori, quelli da
migliaia di clienti, le so-
cietd si battono fino
all’ultimo sconto al com-
mittente, rifacendosi sui
ristoratori. Con i costi
deiservizi,unbuonoda5
euro viene rimborsato,
conritardianche dimesi,
per meno di 4 euro. E chi

conosce il settore sa cheil
peggio non ¢ alle spalle.

A giorni, infatti, la @&I7-
giy (la centrale acquisti
della Pa) dara il via alla
nuova garanazionale per
gli impiegati statali. Un
maxi-appalto che
nell'ultima versione va-
leva 910 milioni di euro.
Il 40 per cento del mer-
cato (1,1 miliardi) passa
dalla mano pubblica.
“Chivinceilotti regiona-
li fa il colpo - spiega un
esperto del settore che
chiede l'anonimato -
perché le amministra-
zioni centrali sono obbli-
gate a utilizzare i suoi
buoni pasto, mentre gli
enti locali possono sce-
gliere se aderire, e di so-
lito lo fanno perché nes-
suno offre di meglio: si
diventa  monopolisti,
con un potere enorme”.

DAL 2012, sulla carta i
bandi vengono assegnati
in base all*offerta eco-
nomica pit vantaggio-
sa”. In pratica, denuncia
I'Anseb, il meccanismo
rimane il “massimo ri-
basso™ chi propone lo
sconto piu alto vince. 11
sistema & complesso, si
difendono da e
considera anche la qua-
lita del servizio. Ma l'ul-
tima gara & finita con
sconti fino al 20,7 per
cento. Cifre irragionevo-
li. “Significa operare in
perdita o rifarsi sui risto-
ratori”, spiega Franco
Tumino, presidente di
Anseb. Le protesteeinu-
meri gli danno ragione.
Sempre pil spesso, i
clienti sivedono rifiutare
alcuni ticket, sempre gli
stessi.

Stando ai valori di gara,

le societa dovrebbero
perderci. La maggior
parte dei bilanci, pero,
non sono in rosso, anche
se gli utili risultano ma-
gri. Per i ristoratori la
colpa & dei “servizi ag-
giuntivi” che rifilano agli
associati, su “base volon-
taria”. “Dentro c'¢ di tut-
to, dalle commissioni
per essere pagati subito,
invece che a due mesi, al-
la pubblicita, fino all'i-
draulico - spiega un ri-
storatore romano mo-
strandole clausole in mi-
niatura - Passano a pran-
zo per ‘aggiornare i dati’,
tu sei distratto e non sai
cosa firmi. Poi scopri che
la percentuale da dare é
passata dal 5 al 10 per
cento. E con i ritardi si
arriva al 20”. In un mer-
cato senza controlli, con
grossi movimenti di li-
quidita che gonfianoibi-

lanci, il timore di infiltra-
zioni criminali & alto. Al-
cune relazioni della Di-
rezione investigativa an-
timafia parlano di ri-
schio riciclaggio.

NEL TUTTI contro tutti,
succede che il leader del
mercato,la francese Ede-
nred - 1,2 miliardi di fat-
turato - sia fuori dai ban-
di [OJBE: “Abbiamo
fatto offerte sostenibili,
altrimenti da qualche
parte devi rifarti”. Nel
2002 I'Antitrust commi-
no una multa da 34 mi-
lioni di euro - mai pagata
-a8societa peraver fatto
cartello sulle offerte. Ol-
tre dieci anni dopo, la si-
tuazione ¢ ribaltata: ora
la concorrenzaé feroce. I
due lotti piti grossi (353
milioni di euro) dell'ulti-
mo bando li ha vinti la
Qui Group di Gregorio
Fogliani, imprenditore
di origini calabresi tra-
piantato a Genova, dove

ha creato un impero da
mezzo miliardo di euro.
Secondo Anseb, ha pro-
posto “prezzi insosteni-
bili per altri operatori”,
tanto da vincere quasi
tutti i lotti, poi ceduti
perché la legge vieta il
vincitore unico. “Ci pre-
miano per offerta tecni-
ca, non per il prezzo: of-
friamo servizi innovativi
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che permettono rimbor-
si istantanei”, replicano
dalla societa. In un mer-
cato dominato dai fran-
cesi  (Accor, Sodexo
etc..), QuiGroupcrescea
ritmi vertiginosi, piu del
settore (ma ha utili stri-
minziti: 994 mila euro).
Vicino allOpus Dei e
conamicizieadaltolivel-
loin Vaticano, negli anni

Fogliani ha conquistato
quasi tutti i colossi pub-
blici, dalle Ferrovie a Po-
ste, passando per I,

, LEMREAM, Corte
dei Cont1 e ministeri va-
ri, per finire alla stessa

. Da tempo pro-

mette la g duotazione i
BRY&R, e spende milioni

di euro in pubblicita. Nel
2012 si & preso il ramo
buoni pasto del gruppo
italo-francese Gemeaz
che gli ha portato in dote
la ricca convenzione con
la Compagnia delle Ope-
re, il braccio economico
di Comunione e Libera-
zione.

GLI SCONTI P1U FORTI,
fino al 20,7 per cento, pe-
10, li ha fatti registrare la
Repas Lunch - 86 milio-
ni di ricavi - controllata
attraverso una societa
lussemburghese dall'im-
prenditore napoletano
Antonio Lombardi, atti-
vonelleagenzieinterina-
li. Fino al settembre scor-
s0, secondo azionista era
la Fedra, fiduciaria della
potente banca Finnat,
I'Istituto della famiglia
Nattino, vicinaal Vatica-
no. Attraverso la Ava-
gliano editore, Repas
controlla anche la Edi-
zioni Lavoro, la casa edi-
trice della Cisl, il sinda-
cato che ha aperto i ser-
vizi della Qui Group di
Fogliani ai suoi 4 milioni
diiscritti. Oltre alla fran-
cese Day (17,5 per cento
di sconto), I'ultimo lotto
(88 milioni di euro) ¢ an-
dato alla napoletana Ep
di Pasquale Esposito, che
serve procure, comandi
Finanza e Ospedali.

A ottobre scorso, il Con-
siglio di Stato ha deciso
che non tocca ai Tribu-

nali amministrativibloc-
care le gare con i ribassi
troppo pesanti. Tutto,
quindi, é nelle mani della
Consip. La spending re-
view impone di rispar-
miare. Chi ci rimettera?

CHICIRIMETTE

Nellalegge di Stabilita il Pd
haalzatola soglia di esenzione
fiscalea 7 euro: un aiuto

aun settore sull'orlo

della rivolta per le commissioni

imposte ai ristoratori
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